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PROLOGO

DE LA PRIMERA EDICION

Las condiciones econdmicas estan variando constante-
mente, y cada generacion considera sus problemas a su ma-
nera. En Inglaterra, lo mismo que en el Continente y en Amé-
rica, los estudios econdomicos estan hoy, mas que nunca, a la
orden del dia; pero toda esta actividad ha servido para de-
mostrar que la ciencia econdomica es, y debe ser, una disci-
plina de crecimiento lento y constante. Algunas de las mejo-
ros obras de la actual generacion parecen a primera vista
hallarse en antagonismo con las de los escritores anteriores;
pero cuando se estudian detenidamente, se encuentra que
no significan realmente una solucion de continuidad en el
desarrollo de la ciencia. Las nuevas doctrinas han venido a
completar las antiguas, las han ensanchado, desarrollado y a
veces corregido, y a menudo les han dado una tonalidad dife-
rente por medio de una nueva distribucion de las materias
mas importantes; pero rara vez las han contradicho.

El presente tratado tiene por objeto presentar una version
moderna de las doctrinas antiguas con la ayuda de los nue-

“vos trabajos, haciendo referencia a los nuevos problemas de

nuestra época actual. Su alcance y objeto general van indica-
dos en el libro I, al final del cual se incluye una breve rese-
fia de las principales materias que son objeto de la investiga-
cion economica y de los principales problemas practicos que
comprenden. De conformidad con las tradiciones inglesas,
entendemos que la funcién de nuestra ciencia es recoger,
arreglar y analizar hechos econémicos y aplicar el conoci-
miento adquirido por medio de la observacion y de la expe-
riencia a la determinacion de 1o que han de ser con toda pro-
babilidad los efectos inmediatos y finales de los varios grupos
de causas; y entendemos también que las leyes econémicas
son manifestaciones de tendencias expresadas en modo indi-




6 ALFREDO MARSHALL

cativo, y no preceptos éticos imperativos. Las leyes y los
argumentos econoémicos, en realidad, no son sino una parte
del material que la conciencia humana y el sentido comin
han de aprovechar para resolver los problemas practicos y
para sentar reglas que puedan servir de guia en la vida
cotidiana.

Pero las fuerzas éticas no han de pasar inadvertidas
para el economista. Se ha intentado, es cierto, construir una
ciencia abstracta en relacion con los hechos de un ¢hombre
econdémico» que no obedece a influencias éticas y persigue
el lucro pecuniario con entereza y energia, si bien en forma
mecanica y egoista. Pero esos intentos no han tenido éxito,
ni se han llevado a cabo de modo completo, pues en realidad
nunca han tratado al hombre econémico como un ser per-
fectamente egoista: lo han representado pasando trabajos y
sacrificandose para hacer provision de bienes para su fami-
lia, y entre sus moéviles normales se han incluido Tas afeccio-
nes familiares. Y si se incluyen éstas, ;por qué no hacer lo
mismo con otros moviles altruisticos cuya acciéon es tan uni-
forme en cualquier clase de personas, en cualquier lugar o

en cualquier época, que puede reducirse a una regla gene- -

ral? Parece que no existe razén para no hacerlo; y por esto
en el presente tratado se considera que la accién normal es
la que puede esperarse, bajo ciertas condiciones, de los
miembros de un grupo industrial, y no se intenta excluir la
influencia de los moviles, cuya accion es regular, tan solo por
el hecho de ser altruisticos. Si la obra tiene algin caracter
especial particular, éste puede decirse que consiste mas bien
en la importancia que concede a esta aplicacion del principio
de continuidad y a otras similares.

Este principio se aplica no solamente a la cualidad ética

de los mdviles que pueden guiar al hombre en la persecucion’

de sus fines, sino también a la sagacidad, a la energia y al
espiritu de empresa con que los persigue. Asi se insiste acer-
ca del hecho de que existe una gradacién continuada desde
las acciones del hombre méas capacitado, que estan basadas
en calculos deliberados y previsores, y se ejecutan con vigor
y habilidad, hasta las del hombre de mentalidad ordinaria
que no tiene ni la facultad ni el deseo de conducir sus asuntos
en forma mercantil. La voluntad normal de ahorrar, la de
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ejecutar cierto esfuerzo para obtener cierta remuneracién pe-
cuniaria, o la actividad normal que permite buscar los mejo-
res mercados para comprar y vender, o la ocupacién mas
ventajosa para si mismo o para los hijos——todas estas expre-
siones y otras similares, se refieren a los miembros de una
clase determinada en un lugar y en una época determinados;
pero, una vez esto sentado, la teoria del valor normal es apli-
cable a las acciones de las clases no mercantiles de la misma
manera, aungue no con la misma precisiéon de detalles, que
a las del comerciante o al banquero.

Y asi como no existe linea divisoria bien marcada entre
la conducta que es normal y la que ha de dejarse a un lado
provisionalmente como anormal, del mismo modo no la hay
enire los valores «normales» y los «corrientes» o «del mer-
cados u «ocasionales». Estos ultimos son aquellos valores so-
bre los cuales los accidentes del momento ejercen una in-
fluencia preponderante, mientras que los valores normales
son aquellos que se alcanzarian a la postre, si las condiciones
economicas existentes tuvieran tiempo de producir todos sus
efectos. Pero no existe entre ambos una barrera infranquea-
ble; proyectan sombras el uno sobre el otro por medio de
gradaciones continuadas. Los valores que podemos conside-
rar como normales, cuando nos fijamos en los cambios que
tienen lugar de hora en hora en una bolsa de productos, s6lo
indican variaciones corrientes con respecto a la historia del
afio; y los valores normales con relacion a la historia del afio
no son sino corrientes con relacion a la historia del
siglo. En efecto, el elemento tiempo, que es el punto central
de la principal dificultad de todo problema econdémico, es
en si mismo absolutamente continuo: la naturaleza no cono-
ce division del tiempo en periodos largos y cortos; ambos
proyectan sombras el uno sobre el otro en gradaciones im-
perceptibles, y lo que es un periodo corto para un problema
es largo para otro.

Asi, por ejemplo, la mayor parte de la distincion entre
renta e interés sobre el capital gira sobre la longitud del pe-
riodo de que se trate. Lo que se considera como interés sobre
un capital <¢libres o «flotantes o sobre nuevas inversiones de
capital, es mas bien una especie de renta—cuasi-renta lo lla-
mamos mas adelante—cuando se trata de inversiones anti-
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guas de capital. Y no existe linea divisoria bien marcada en-
tre el capital flotante y el que ha sido invertido en un ramo
especial de produccién, ni entre las inversiones nuevas de
capital y las antiguas; cada grupo proyecta sombras sobre
el otro gradualmente. Y asi, hasta la renta de la tierra se con-
sidera no como una cosa en si misma, sino como la especie
principal de un gran género, a pesar de tener peculiaridades
que le son propias y que son de una importancia vital, tanto
desde el punto de vista de la teoria como desde el de la prac-
tica.

Asimismo, si bien existe una linea divisoria entre el bom-
bre y los elementos que utiliza, a pesar de que la oferta y la
demanda de esfuerzos y sacrificios humanos tienen peculiari-
dades que les son propias y que no se aplican a la oferta y a
la demanda de cosas materiales, es indudable gne estas uilti-
mas son generalmente el resultado de esfuerzos y sacrificios
humanos. Las teorias de los valores del trabajo y de las cosas
hechas por él no pueden separarse; son partes de un todo, y
las diferencias que existen entre ellas, aun en asuntos de de-
talle, cuando se estudian detenidamente, resultan ser, en su
mayoria, diferencias de grado mas bien que de especie. Asi
como, a pesar de la gran diferencia de forma que existe entre
las aves y los cuadrupedos, hay una idea fundamental que
preside a todos sus organismos, del mismo modo la teoria
general del equilibrio de la oferta y la demanda es una idea
fundamental que se encuentra en todas las distintas partes
del problema central de la distribucion y del cambio 1,

Otra aplicacion del principio de continuidad es la que
se refiere al empleo de los términos. Siempre se han sentido
tentados los autores a clasificar los bienes econémicos en
grupos claramente definidos, acerca de los cuales pudieran
sentarse cierto niimero de proposiciones breves y concisas,
para satisfacer el deseo de precision logica que alimenta el

1 En la obra Economics of Industry, publicada por el autor y su
esposa en 1879, se traté de demostrar la naturaleza de esta unidad fun-
damental. Se hizo una breve exposicién provisional de las relaciones de
la demanda y de la oferta antes de explicar la teoria de la distribucién;
y luego este sistema de explicacion general se aplicé sucesivamente a
los salarios, al interés del capital y a las ganancias de direccién. Pero el
objeto de esa nueva disposicion de las materias no se explicé de modo
suficientemente claro, y, por indicacién del profesor Nicholson, se le ha
dado mayor importancia en la presente obra.
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que estudia y la aficion popular a los dogmas que tienen
aire de profundidad sin dejar por ello de poder ser maneja-
dos facilmente. Pero el caer en esa tentacion, estableciendo
lineas generales artificiales alli donde la naturaleza no las
ha puesto, parece haber causado mucho dafio. Cuanto mas sen-
cilla y absoluta sea una doctrina econdmica, tanto mayor sera
la confusion que traera en los intentos de aplicacion de la
misma a la practica, si las lineas divisorias a que se refiere no
pueden encontrarse en la vida real. No existe en ésta una
linea divisoria bien marcada entre las cosas que son capital
y las que no lo son, entre las que son de primera necesidad
y las que no lo son, ni entre el trabajo productivo y el que
no lo es.

La nocién de continuidad con respecto al desarrollo es

. comin a todas las escuelas modernas de Economia, ya estén

influenciadas principalmente por la biologia, como las re-
presentadas por las obras de Hebert Spencer, ya por la his-
horia y la filosofia, como las representadas por la Filosofia
de la Historia de Hegel y por estudios ético-histéricos mas
recientes efectuados en el Continente. Estas dos clases de
influencias han afectado, mas que ninguna, la substancia de
las opiniones expresadas en el presente tratado, pero la for-
-ma_de éstas ha sido influenciada sobre todo por las concep-
ciones matematicas de la continuidad, tal como se represen-
tan en la obra de Cournet, Principes mathématiques de la
Théorie des richesses, Este nos ha ensefiado que es necesario
enfrentarse a la dificultad que supone el considerar los va-
rios elementos de un problema econémico—no como deter-
‘minindose el uno al otro en una cadena de causalidad, A de-
terminando a B, B determinando a C, y asi sucesivamente—
sino determinindose todos éllos mutuamente. La accién de

‘la naturaleza es compleja, y ho se gana nada a la larga con

pretender que es sencilla, y fratar de describirla en una serie
de proposiciones elementales.

Siguiendo a Cournet, y en grado menor a von Thiinen, fui
inducido a conceder gran importancia al hecho de que nues-
iras observaciones de la naturaleza, tanto en e} mundo moral
como en el fisico, se refieren no tanto a cantidades totales
como a aumentos de cantidades, y que en particular la de-
manda de una cosa es una funcién continua, de la cual el
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incremento ¢marginal» 1, en equilibrio estable, estd equilibra-
do por el incremento correspondiente de su coste de pro-
duccién. No es facil formarse una idea clara a este respecto
sin la ayuda de simbolos matematicos o de diagramas. El
uso de estos ultimos no requiere conocimientos especiales,
y con frecuencia expresan las condiciones de la vida econo-
mica con mayor exactitud que los simbolos matematicos, y
por ese motivo se han utilizado como ilustraciones adiciona-
les en las notas que figuran al pie de las paginas de la pre-
sente obra. La argumentacién contenida en el texto nada
tiene que ver con estos diagramas, los cuales pueden omitir-
se, pero la experiencia parece demostrar que ellos permiten
formarse una idea méas clara de muchos principios importan-
tes, y que existen muchos problemas de teoria pura que na-
die que haya aprendido a usar diagrama querra tratar en
otra forma.

El uso principal de las mateméticas puras en las cuestiones
econbémicas, parece ser el de ayudar a escribir rapidamente
y con brevedad y exactitud algunos de los pensamientos pro-
pios para el uso propio, ¥y el de asegurarse que se tienen
bastantes premisas para las conclusiones (es decir, que las
ecuaciones No son ni mayores ni menores en namero que
las incégnitas). Pero cuando se hace preciso usar muchos sim-
bolos, éstos se vuelven muy laboriosos. Y aunque el genio de
Cournet debe impartir una nueva actividad mental a todo
aquel que pase por sus manos, y los matematicos de calibre
similar suyo pueden utilizar sus armas favoritas para abrirse
camino hasta llegar al centro de algunos de aquellos dificiles
problemas de la teoria econémica de los que solo se ha vis-
lumbrado el exterior, parece, sin embargo, poco-convincente
aconsejar a alguien ]a lectura de largas versiones de doctri-
nas econoémicas expresadas en matematicas, que no han sido
hechas para él. En un Apéndice al presente tratado se han
reunido unas pocas muestras de aquellas aplicaciones del
lenguaje matematico que han probado ser mas utiles para el
objeto que en él se persigue.

1 Este término <incremento marginal» ha sido tomado de la obra
Der isolirte Staat, de von Thiinen, 1826-63, y es hoy utilizado comin-
mente por los economistas alemanes. Cuando se publicé la Teoria de

Jevons, adopté su expresién «incremento final», pero me he ido con-
venciendo gradualmente de que «marginal» es preferible.

PROLOGO
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Esta edicion es una reproduccion de la séptima, que lo
era casi de la sexta; los tinicos cambios efectvados en ella son
solamente de detalle.

Hace ya treinta afios que fué publicada la primera edi-
cion de esta obra, que contenia implicitamente la promesa
de que un segundo tratado complementario del presente, apa-
receria posteriormente. Pero la obra habia sido proyectada
en una escala demasiado grande, y su alcance fué ensan-
f:héndose, especialmente en el aspecto realistico, con cada
lmpulso de aquella revolucién industrial de la actual gene-
racion que ha sobrepujado a la de hace un siglo, tanto en
rapidez como en amplitud de movimiento. Pronto me vi
obligado a bandonar la esperanza de completar la obra en
dos volumenes. Posteriormente hube de cambiar varias ve-
ces de plan, debido al curso de los acontecimientos, a otros
compromisos contraidos y a motivos de salud.

Industry and Trade, publicada en 1919, es, en efecto, una
c?ntinuacic’m del presente tratado. Un tercero (sobre Comer-
cio, Finanzas y el futuro industrial) estd ya muy adelantado.
En los tres volimenes se trata de estudiar todos los problemas
principales de la ciencia economica.

) Por consiguiente, el presente tratado signe siendo una
introducciéon general al estudio de la ciencia econémica, se-
mejante en algunos respectos, aunque no en todos, a las obras
fundamentales (Grundlagen), que Roscher y otros economis-
tas han colocado en la primera fila de los grupos de obras
semi-independientes sobre Economia. No trata de algunos to-
picos especiales tales como la moneda y la organizacion de
los mercados; y, con respecto a algunas materias, tales como
la estructura de la industria, la ocupacién y el problema de los
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salarios, trata principalmente de las condiciones normales.

La evolucion economica es gradual. Su progreso es a ve-
ces detenido o trastornado por catastrofes politicas, pero
sus movimientos hacia delante no son nunca repentinos,
pues aun en el mundo occidental y en el Japon esta basado
en la costumbre consciente o inconsciente. Y aunque un in-
ventor o un organizador o un financiero de genio pueda pa-
recer haber modificado la estructura econémica de un pueblo
casi de un golpe, aquella parte de su influencia que no ha
sido meramente superficial y transitoria, en realidad no se
ha hecho mas que llevar a término un gran movimiento cons-
tructivo que habia estado Va largo tiempo en preparacion.
Aquellas manifestaciones de la naturaleza que ocurren con
mayor frecuencia y son tan ordenadas que pueden ser ob-
servadas atenfamente y estudiadas a fondo son la base del
trabajo econémico, como lo son de los demas trabajos cien-
tificos; mientras que las que son espasmodicas, poco fre-
cuentes y dificiles de observar, se reservan generalmente pa-
ra ser estudiadas mas tarde, vy el lema Natura non facit sal-
fum es especialmente apropiado para una obra sobre los
fundamentos de la Economia.

Un ejemplo de este contraste se encuentra en la distribu-
cién del estudio de las grandes empresas entre el presente
tratado y el de Industry and Trade. Cuando un ramo de in-
dustria ofrece campo para que nuevas firmas se coloquen en
el primer puesto y luego tal vez decaigan, el coste normal
de produccion en el mismo puede calcularse con relaciéon
a «una firma representativa» que efectile una buena propor-
cion tanto de aquellas economias internas que corresponden
a una empresa individual bien organizada como de aquellas
economias generales o externas que surgen de la organiza-
cion colectiva del distrito considerado como un todo. El
estudio de una firma de esa indole pertenece propiamente a
una obra sobre los fundamentos de la Economia. Lo mismo
puede decirse del estudio de los principios sobre los cuales
un monopolio firmemente establecido, en manos de un de-
partamento gubernativo o de una gran compaiiia de ferroca-
rriles; regula sus precios con relacién a sus ingresos, pero
también con mdis o menos consideracion hacia ¢l bienestar
de sus clientes.
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Pero la acciéon normal pasa a segundo lugar, cuando los
trusts luchan entre si para conquistar un mercado importante,
cuando se hacen y deshacen comunidades de intereses, v,
sobre todo, cuando la politica de un establecimiento es diri-
gida, no con la vista puesta en su éxito comercial, sino subor-
dinandola a alguna gran maniobra de bolsa o alguna cam-
paiia para el conirol de los mercados. Esas materias no pue-
den ser estudiadas propiamente en un tratado referente a los
fundamentos de la Economia: pertenecen a una obra que trate
de su superestructura.

La Meca del economista se halla en la biologia mas bien
que en la dinamica econémica. Pero las concepciones biold-
gicas son mas complejas que las de la mecanica; por lo tanto,
una obra sobre los fundamentos de la Economia debe reser-
var un espacio relativamente extenso a las analogias mecéa-
nicas, y por eso se hace uso frecuente del término ¢equili-
brio» que sugiere algo de analogia estatica. Este hecho, unido
a la atencién primordial que se dedica en el presente tratado
a las condiciones normales de la vida de la época moderna,
ha hecho pensar a algunos lectores que su idea central es
«estatica» mas bien que «dindmica»; pero, en realidad, toda
ella se ocupa de las fuerzas que engendran movimiento, y su
nota principal es la de la dinamica mas bien que la da la
estatica.

Si<n> embargo, las fuerzas de que se trata son tan numerosas

que es mejor tomar solamente unas pocas a un tiempo, y

buscar cierto nimero de soluciones parciales como auxilia-

res de nuestro estudio principal. Asi, empezamos aislando

las relaciones primarias de la oferta, de la demanda y del
precio con respecto a un articulo determinado. Reducimos a
la inaccidon todas las demas fuerzas por medio de la expresion
¢en igualdad de circunstancias»: no suponemos que estén
inertas, pero por el momento ignoramos su actividad. Este
sistema cientifico es mucho mas antiguno que la ciencia: es
el método por medio del cual, consciente o inconsciente-
mente, hombres inteligentes han tratado desde tiempo inme-
morial todos los problemas dificiles de la vida usual.

En la segunda etapa se suprimen algunas de esas hipé-
tesis: los cambios que se producen en las condiciones de la
demanda y de la oferta de grupos determinados de articulos
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entran en juego, y sus interacciones mutuas complejas em-
piezan a observarse. Gradualmente, la superficie del problema
dinamico se ensancha y la cubierta de supuestos estiticos
provisionales se hace mas pequeiia, y por ultimo se llega al
gran problema central de la distribuciéon del dividendo na-
cional entre los varios de agentes de produccién. Entre tanto
el principio dinamico de la «substitucion» puede verse ac-
tuar, haciendo que la demanda y la oferta de cualquiera serie
de agentes de produccion sean influenciadas, por conductos
indirectos, por los movimientos de la demanda y de la oferta
de los demas agentes, aunque estén situados en campos de
industria muy apartados.

Asi, pues, la Economia se ocupa principalmente de seres
humanos que se ven impelidos, para bien o para mal, a cam-
biar y a progresar. Se utilizan hipoétesis estaticas fragmen-
tarias como auxiliares temporales de concepciones_dinami-
cas—o mejor dicho, bioldgicas—, pero la idea central de la
Economia, aun cuando se trata de estudiar tan sélo sus fun-
damentos, debe ser. la de fuerza viviente y de movimiento.

Han habido etapas de la historia social en que los rasgos
especiales de los beneficios producidos por la propiedad de
la tierra han dominado las relaciones humanas, y quiza éstas
puedan nuevamente asegurarse la preponderancia. Pero en
la época actual, la colonizacion de paises nuevos, ayudada
por la disminucién del costo de los transportes terrestres y
maritimos, casi ha venido a detener la tendencia al rendi-
miento decreciente, en aquel sentido en que utilizaron el
término Malthus y Ricardo. cuando el semanal del labrador
inglés era a menudo menor que el precio de medio bushel
de buen trigo. Y, sin embargo, si el crecimiento de la pobla-
cién continuara por mucho tiempo atn en una cuarta parte
de su promedio actual, los valores rentales totales de la tierra
para todos los usos de ésta (suponiendo que éstos siguieran
siendo libres de toda intervencion publica, como ahora) pue-
den llegar nuevamente a exceder de los beneficios totales
derivados de todas las demsas formas de propiedad material,
aunque esto pueda suponer veinte veces mas trabajo que el
empleado ahora. .

En cada una de las ediciones anteriores se ha ido dando
mayor importancia a estos hechos, asi como a la circuns-
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tancia correlativa de que en todos los ramos de la produc-
cién y del comercio hay un margen hasta el cual una nueva
aplicacion de un agente sera provechosa en ciertas condi-
ciones, pero mas alla del cual las aplicaciones sucesivas pro-
duciran un rendimiento decreciente a menos que surja. algun
crecimiento en la demanda, acompafiado de un aumento apro-
piado de los demas agentes de produccién que se necesitan
para que cooperen con €él. Y también se ha ido dedicando
cada vez mayor atencion al hecho complementario de que
esta nociéon de la existencia de un margen no es uniforme
ni absoluta: varia con las condiciones del problema de que
se trate, y en particular con el periodo de tiempo a que se
haga referencia. Existen, empero, tres reglas universales:
1.2, los costos marginales no determinan el precio; 2.2, soélo
en el margen puede hacerse que la accion de aquellas fuer-
zas que determinan el precio se presente en forma clara,
y 3.5, el margen que debe estudiarse con referencia a largos
periodos y resultados duraderos, difiere, tanto en su natu-
raleza como en su extensién, del que debe estudiarse con
referencia a los periodos cortos y a las fluctuaciones pa-
sajeras.

Las variaciones en la naturaleza de los costos marginales
son, en verdad, responsables en gran parte por el hecho bien
conocido de aquellos efectos de una causa econdémica que no
pueden verse facilmente; son, con frecuencia, mas importan-
tes que los que estan en la superficie y atraen las miradas
del observador casual. Esta es una de aquellas dificultades
fundamentales que han perturbado el analisis economico de
las épocas pasadas; tal vez su significado no ha sido todavia
generalmente reconocido, y- habra de trabajarse todavia mucho
antes de que sea plenamente comprendido.

El nuevo analisis esta tratando de introducir gradual-
mente en la ciencia econémica, en cuanto lo permite la na-
turaleza totalmente distinta del material, aquellos métodos
del calculo diferencial a los cuales el hombre debe directa
o indirectamente la mayor parte del dominio que ha conse-
guido en época reciente sobre la naturaleza fisica. Esta to-
davia en su infancia; no tiene dogmas ni tipo de ortodoxia.
No ha tenido todavia tiempo de llegar a una terminologia
perfectamente establecida, y algunas diferencias que existen
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acerca del uso que mejor cuadra a ciertos términos y con
respecto de otras materias subordinadas no son sino sefial
de vida pletorica. Sin embargo, en realidad, existe una ar-
monia y un acuerdo notables en lo esencial entre aquellos
que estan trabajando constructivamente en este nuevo anéa-
lisis, y especialmente entre los que han hecho practicas en
los problemas mas sencillos y mas definidos, y por tanto

mas adelantados, de la fisica. Arntes de que haya pasado otra

generacién, su dominio sobre aquel limitado, pero importante
campo de estudios economicos para el cual es apropiado, no
se pondra en duda. '

Mi esposa me ha ayudado y aconsejado en cada una de
las etapas de las ediciones sucesivas de esta obra. Cada una
de ellas debe mucho a sus indicaciones, a su cuidado y a su
buen juicio. El Dr. Keynes y Mr. L. L. Price revisaron las
pruebas de la primera edicién y me ayudaron en gran ma-
nera, y debo mucho también a la colaboracion de Mr. A, W,
Flux. Entre las muchas personas que me han asistido en de-
terminados puntos—en algunos casos con respecto a mas de
una edicién—, deseo mencionar especialmente a los profe-
sores Ashley, Cannan, Edgeworth, Haverfield, Pigou y Taus-
sig, al Dr. Berry, a Mr. C. R. Fay vy al difunto profesor Sidg-
wick.

Cambridge, octubre de 1920.

LIBRO 1

ESTUDIO PRELIMINAR

CAPITULO I

INTRODUCCION

1.—La Economia es a la vez el estudio de la ri-
queza y una rama del estudio del hombre—La Eco-
nomia Politica o Economia es el estudio de la hu-
ln:'anldad en los negocios usuales de la vida; exa-
mina aguella parte de la accidon individual y,social
que esta més intimamente relacionada con la conse-
f)lll::;gta}; .con el uso de los requisitos materiales del
Es, pues, por una parte, un estudio de la riqueza
Y por otra—y ésta es la mas importante—, una ram:;
del estudio del hombre. El caracter del hombre, en
efecto, ha sido moldeado por su trabajo cotidi’ano
y por lqs recursos materiales que con éste se pro-
- cura, mas que por cualquiera otra influencia, si se
exceptiua la de los ideales religiosos; los dos’ gran-
des el.ementos constructivos de la historia del mundo
han sido el religioso y el econémico. Algunas veces
e.l ardor del espiritu militar o el sentimiento artis-
tico 'han predominado durante cierto tiempo; pero
las influencias religiosas y econémicas no h;m de-

2. — PRINCIPIOS DE ECONoMfA, I,
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jado en ningun caso de ocupar el primer puesto ni
por un instante, y han sido siempre mas importantes
que todas las demas juntas. Los moviles religiosos
son mas intensos que los econémicos, pero su ac-
ciéon directa rara vez se extiende sobre una parte
tan grande de la existencia, pues el trabajo que pro-
porciona al hombre sus medios de vida ocupa gene-
ralmente su pensamiento durante la mayor parte
de las horas en que su mente estd en la mejor dis-
posicion, y durante ellas su caracter se esta forman-
do segin la manera en que utiliza sus facultades
para la ejecucion de su trabajo, los sentimientos que
éste le sugiere, y las relaciones que sostiene con sus
asociados en el trabajo, con sus empleados o con
los que lo emplean.

Y muy a menudo la influencia ejercida en una
persona por la cantidad de sus ingresos es apenas
menor—si no es mayor—que la ejercida por la ma-
nera en que éstos son obtenidos. Puede importar
poco a una familia que sus ingresos sean de 1.000
libras esterlinas o de 5.000; pero, en cambio, existe
una gran diferencia entre un ingreso de 30 libras
esterlinas y otro de 150, porque con el segundo la
familia tiene lo suficiente para las necesidades de
Ia vida normal, mientras que no lo tiene con el pri-
mero. Es verdad que en la religion, en los afectos
familiares y en la amistad hasta los pobres pueden
encontrar campo para muchas de esas facultades
que son fuente de la mayor felicidad, pero las con-
diciones que rodean la extrema pobreza, especial-

mente en los lugares densamente poblados, tienden

a amortiguar las facultades mas elevadas. Aquellos
que han sido denominados a veces «la escoria de
nuestras grandes ciudades» tienen poca oportuni-
dad para gozar de la amistad, nada saben de las
comodidades ni de la franquilidad y muy poco de
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la}'unidad de la vida familiar, y a menudo 1a li
glon no llega hasta ellos. Sin duda su falta de s'rlel(;
fz.sm.a, tnental y moral es debida en pbarte a ca?lsl;
d_lstmtas de la pobreza, pero ésta es el moti in.
cipal de dicha falta, v prin-
b Y aparte de esa eSCf)I‘ia de nuestras grandes ur-
les,‘exllsten grandes nucleos de Personas, tanto en
aii I(r:ll:;itc:)d (;:omo en el campo, que se crian faltas de
o to, de Yestldo Y de habitacién adecuada, cuya
ucacion se l.nterrumpe a temprana edad para que
Rue@an traba:]ar Y ganar su vida, y que, por c?)n-
ts;iuente, estan ocupados durante largas horas en
b as que ag(.)tan Sus cuerpos imperfectamente nu-
I'l’ 0s, no teniendo oportunidad de desarrollar
mas altas facultades Inentales. Su vida no es n o
zz‘llillnente %esg],;'aciada ni falta de salud Gozafl((:ie(;
amor de Dios y del préjimo izd
f’?()ifendo algli_n refinamientopnajtural’,);3;1&2?1 13?5:5 tfnoa-
1da menos incompleta que la de o
tienen mayor riqueza mz?terial. Pero,t r;) Spngl:ioes e(ﬂj)e
:111 p'oblleza €s para ellos un mal grandisimo y casi’
'tr?stg:d:' Aun cuando gozan de buena salud, sy
s 1 menudo se asemeja al dolor, mientras que
placeres son pocos; y cuando viene la enferme-

: dad, el sufrimiento causado por la pobreza se quin-

demasiado y sin la instruccién suficiente, tristes
lle'nos de 'cuidados, sin tranquilidad y sin’ ratos dy
0€10, no tienen la oportunidad de culti :
cultades mentales. var sus fa-
Aunque algunos de los males que acom aflan
genex:almente a la pobreza no son consecuencil;s n
cesarias de ésta, sin embargo, hablando en sent'de-
lato, da perdicién de Ios pobres es 1a pobreza; ())r
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el estudio de las causas de ésta es el de los motivos
de la degradacion de una gran parte de la huma-
nidad.

- 2~—De si la pobreza es o no necesaria—La es
clavitud era considerada por Aristdteles como una
ley de la Naturaleza, y probablemente asi lo era
también por los mismos esclavos en la antigiiedad.
La dignidad del hombre fué proclamada por la re-
ligiéon cristiana; ha sido sostenida con vehemencia
creciente durante los ultimos cien afios; pero solo
en época reciente ha venido la difusiéon de la edu-
cacidon a hacernos comprender todo el valor de ese
término. Sélo ahora es cuando estamos dedicando-
nos seriamente a inquirir si es necesario gue exis-
tan esas llamadas «clases inferiores», es decir, si han
de haber grandes masas destinadas desde su naci-
miento a trabajar duramente a fin de proporcionar
a otras los requisitos de una vida refinada y culta,
mientras ellas mismas se ven imposibilitadas por su
pobreza y por su trabajo de tomar parte en esta vida.

La esperanza que se abriga de que la pobreza y
la ignorancia puedan quedar gradualmente extin-
guidas, se funda en gran parte en el constante pro-
greso efectuado por las clases trabajadoras durante
el siglo xix. La maquina de vapor las ha aliviado
de mucha labor extennante y degradante; los sala-
rios han aumentado; la educacién se ha mejorado
y generalizado, el ferrocarril y la prensa tipografi-
ca han permitido a los miembros de una misma
profesion dentro de las distintas regiones del pais
comunicarse facilmente entre si y emprender y lle-
var a cabo actividades amplias y previsoras, al mis-~
mo tiempo que la creciente demanda de mano de
obra inteligente ha hecho aumentar rapidamente el
ntmero de los artesanos hasta llegar éste a ser su-
perior al de los obreros especializados. Gran parte
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Est(? progreso ha contribuido mas que nada a
_comunicar un interés practico a la cuestion de si no
F seria p0s1bl<? que todos los seres humanos rinci-

piaran su existencia con una regular probabili«li)ad d
Hevar una vida culta, libre de los males de la pob :
za y d_e las inf‘luencias embotadoras de un tll‘)ab:jec;
;n;a:a(l:so exces1Y0; Yy esta .cuesti()n se esta llevando
o Zrll) O(l(;l dI;a fion lla sinceridad que caracteriza

. Desde luego no

por completo por la ciencigzl econcl';;lﬁg: ;S)?Jresr?iiuelta
de en parte de las capacidades morah’es y olitli):n_
de la naturaleza humana, y en estas materiaf el ec?:

g:(x:; ofros. Pero la resolucién del problema depen
_de, gran parte, de hechos i .
de, ¥ de deducciones, que
,les,tan dentro dgl dominio de Ia Economia, y es’toq es
t que proporciona a los estudios econdmicos su in-
éres principal y mas elevado.,

) 3t.~La ciencia econdmica en su con junto es de re-
clente creacion.—Pudiera suponerse que una cien-

‘ sx; ?Iena madu_rez. Pero el hecho es que el nimero
e ] ((;s economistas cientificos ha sido siempre re-
‘ ;ﬁlizg eI:1 propgrcmn a la dificultad del trabajo a

« T, ae modo que la cienci :

_ . ncla esta todavia casi
en su infancia. Una de las causas de ello es que se
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ha hecho poco caso de la importancia que tiene la
economia para el bienestar del hombre. Una cien-
cia cuya principal materia de estudio es la riqueza,
es a menudo repugnante a primera vista para mu-
chos estudiantes, pues aquellos que mas hacen para
adentrarse en los limites del saber, rara vez se pre-
ocupan por la posesion de la riqueza por si misma.

Otra causa, todavia mas importante, es que mu-
chas de las condiciones de la vida industrial y de
los métodos de produccién, distribucién y consumo,
de que trata la moderna ciencia de la Economia, son
a su vez de fecha reciente. Es cierto que el cambio
operado en substancia en algunos respectos no es
tan grande como el efectuado en Ia forma externa
y que gran parte de la teoria econdémica moderna, en
mayor grado de lo que pareceria a primera vista,
puede adaptarse a las condiciones de las razas an-
teriores. Pero la unidad en la substancia, que se en-
cuentra bajo muchas variedades de forma, no es fa-
cil de descubrir; y los cambios de forma han tenido
por efecto el hacer que los escritores de todas las
épocas se aprovechen del trabajo de sus antecesores
mucho menos de lo que pudieran haberlo hecho.

Las condiciones econdomicas de la vida moderna,
aunque mas complejas, son en muchos respectos
mas definidas que las de los tiempos anteriores. El
comercio se destaca mas claramente de otras acti-
vidades; los derechos de cada individuo frente a los
demas y frente a la comunidad estin mas exacta-
mente definidos; y, sobre todo, la emancipacion de
la costumbre y el crecimiento de la libre actividad,
de la prevision v del espiritu emprendedor, han dado
una nueva precision y una nueva preeminencia a las
causas que rigen los valores relativos de los distin-
tos productos y de las varias clases de trabajo.

4.—La competencia puede ser constructiva o des-
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tr L3 . . )
Sauctwa}‘ aun en el primer caso, es menos beneficio-
forgue « cooperacion.—Se dice a menudo que las
o l;:saﬁlt(')gernas de la vida industrial se distinguen
1guas en que dan may

: g or lugar a la com

L N3 3 p e-
tencia, pero este enunciado no es enteramente Is)a

r?lacmn con una oferta de compra o de venta de
alguna cosa. Esta clas
; . e de lucha es, sin d :
al ¢ ’ 3 uda, mas
: tlensa Y a la vez estd mas extendida hoy qu,e an-
¢ ugnl(ailmfznte, pero es solamente una consecuencia se-
tJe ris;na, gr godrla decirse accidental, de Ias carac
¢as rundamentales de ] i i i ]
a
st vida industrial mo-
racggisiilstedtermigo alguno que e€xprese esas ca-
§ de modo adecuado. E
- Estas son, como ]
ver i i ’ > de
v ;I:OS pron.to, cierta independencia Y el deseo de
Uno mismo sus propi i i
_ 10s destinos
fianza en si mj ib oo lo peon-
mismo; la deliberacig i
1 ; on, unida a ]
titud de decisid juici , de peoven
on y de juicio abi
el habito d
o 'Y e € prever
o }«l:](; y de etlmoldar su actuacién a fines ulterio-
5. 88§ caracteristicas pueden hag
2 acer que las
sonas compitan una i,
onas S con otras; pero
> POr otra parte
}:J:Oeden t.e.nder, Y actualmente estan tendiendopa la,
tod;):ra]cmn yb a la formacién de combinacion’es de
clases, buenas y mala
: s. Pero esas t i
s ¢ ] 12 as tendencias
tin(t:a: l(; plrop:iedad Y accron colectivas son muy dis
€ las de antafio por )
ue son el resultad
de la costumb i ; 1vo do
re, ni de un sentimi i
e la 4 ento pasivo d
& ' . € aso-
caa(l]c;oilrll dqopdlos (\irecmos, sino de la libre eleccion de
1viauo, de la lineg d
} e conducta d 3
de cuidadosa delj i6 10 s oae:
eliberacién, le h i
a parecido mas ad
cuada para conseguij  fi oistas
uir su g i
guad g s fines, sean éstos egoistas
. in 't(]armlno'«competencla» ha sido rodeado de
a mala atmosfera, y ha venido a implicar cierto
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egoismo y mucha indiferencia hacia el biex}estardde
los demas. Es cierto que existe menos egoismo de-
liberado en las formas antiguas de la industria que
en las modernas, pero existe tafnblen. menos desi
prendimiento deliberado. La deliberacion, y no e
egoismo, es la caracteristica de la edad n_xodegna. g
Por ejemplo, la costum_bre, en una socieda Tprl
mitiva, si bien extiende los limites de la familia y
prescribe a los vecinos ciertos de.beres que caen en
desuso en una civilizacién poster_lor, tambleti 1m11)£0-
ne una actitud de bostilidad hac1a_los extrafios. En
una sociedad moderna las obligaciones de Pondad
familiar se hacen mas intensas, aunque estén con-
centradas en una superficie mas reduc1'da, y lps ve-
cinos se colocan mas o menos en el mismo pie que
los extrafios. En los tratos usuale§ con ambos el n;-
vel de justicia y de honradez es 1nf§r1(.)r. al que al-
canzaban los tratos de un pueblo primitivo con sus
vecinos, pero es superior al de los tratos de es'tle mlsl;
mo pueblo con los extrafios. De modo que.soo. slo
los nexos de vecindad los que se han rela']ado, 0s
de la familia son en muchos resp_e.ctos mas fuertes
que antiguamente; los afectos f.a’mlllares dan.lugar a
mas sacrificios y mayor devocién que anterlo}'men-
te, y la simpatia que sentlmo_s por los extra.m(.)s fs
fuente creciente de una especie de desprepdl.rnlen o
deliberado que nunca existio aqt’es de los tiempos
modernos. La nacion en que nacié .la moderna com-
petencia dedica a empresas car1tat1va§ una propor-
cién mayor de sus ingresos que cualqulera. 1;)tr;) (Ii’a(lisé
v gasto treinta Inillli)rltf.:lsl en comprar la liberta
lavos de las Antillas.

fos Iglslctodas las épocas, los poetas y los reformad9-
res sociales han tratado de estlmular‘ a sus coet.a-
neos a llevar una vida mas noble, reflrlendoles' his-
torias encantadoras de las virtudes de los héroes
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de la antigiiedad. Pero ni las lecciones de la histo-
ria ni la observacién contemporianea de las razas
atrasadas, cuando se les estudia cuidadosamente,
dan consistencia alguna a la doctrina de que el hom-
bre es hoy mas duro y mas egoista de lo que era an-
tiguamente y de que hubo un tiempo en que estaba
mas dispuesto a sacrificar su propia felicidad en be-
neficio de los demas en los casos en que la costum-
bre y la ley le dejaban en libertad de elegir su linea
de conducta. Entre las razas Cuya capacidad inte-
lectual parece no haberse desarrollado en otro sen-
tido y que no tienen el poder creador del moderno
hombre de negocios, se encontraran muchas que de-
muestran una nefasta sagacidad al contratar en un
mercado aun con sus vecinos, Ninglin comerciante
€S menos escrupuloso para aprovecharse de la ne-
cesidad de los desgraciados, que el tratante en trigo
¥ el prestamista del Extremo Oriente.

Por otra parte, la era moderna ha proporcionado
nuevas oportunidades para la falta de honradez en
el comercio. El progreso de la ciencia ha descubier-
to nuevos sistemas para lograr que las cosas apa-
rezcan distintas de lo que son, y ha hecho posibles
muchas formas nuevas de adulteracién. El produc-
tor se encuentra ahora muy alejado del consumidor,
Y sus malas artes no reciben el castigo rapido y efi-
ciente que le era infligido a aquella persona que,
obligada a vivir Yy morir en su pueblo natal, jugaba
una mala pasada a uno de sus vecinos. Las oportu-
nidades para el mal son ciertamente mas numero-
sas hoy de lo que eran antiguamente, pero no hay
razén para creer que las gentes se aprovechen de
esas oportunidades en una mayor proporcién hoy
que ayer. Por el contrario, los métodos comerciales
modernos implican héabitos de confianza, por un
lado, y de fuerza para resistir a la tentacién de
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obrar mal, por otro, habitos que no existen entre
los pueblos atrasados. En todos los estados sociales
se encuentran ejemplos de veracidad y de buena fe
personal, pero los que han tratado de establecer un
negocio de tipo moderno en un pais atrasado, se
han encontrado con que apenas pueden fiarse de la
poblacién indigena para el desempefio de los car-
gos de confianza. Y todavia se les hace mas dificil
prescindir del personal extranjero para los traba-
jos que requieren un caracter muy moral que para
los que necesitan de ‘habilidad practica y mental.
La adulteracién y el fraude en el comercio estaban
extendidos en la Edad Media en una forma que re-
sulta asombrosa, cuando se consideran las dificul-
tades que existian para -obrar mal sin ser descubier-
to en aquella época.

En todas las etapas de la civilizacion en que el
poder del dinero ha sido preeminente, los poetas en
verso vy en prosa se han complacido en pintar una
época pretérita que han denominado la <Edad de
Oro», en que no se habia sentido todavia la presion
del oro meramente material. Sus cuadros idilicos
han sido hermosos y han estimulado ideas y resolu-
ciones nobles, pero han carecido de verdad histo6-
rica. Las pequefias comunidades, con sus contadas
necesidades, a las cuales la Naturaleza provee abun-
dantemente, se han visto a veces, en verdad, casi en-
teramente libres de cuidados en lo referente a sus
necesidades materiales y no han sido tentadas por
sordidas ambiciones. Pero siempre que podemos pe-
netrar en la vida interna de una poblacién intensa
sujeta a las condiciones primitivas en nuestra época
moderna, encontramos mas falta de comodidades,
mas estrechez y mas dificultades que las manifesta-
das a distancia, y en ninguna parte se encuentran
mas comodidades, unidas a menos sufrimiento, que
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en nuestras naciones occidentales de hoy. No debe-
mos, por lo tanto, infamar las fuerzas que han cons-
truido la moderna civilizacién con una denomina-
cion que sugiera idea maligna.

Quiza no parezca racional que esta indicacion
que hacemos se aplique al término «competencia»,
pero en realidad es asi. Cuando la competencia se
arraiga, sus formas antisociales se hacen patentes,
v rara vez se tiene el cuidado de inquirir si no exis-
ten otras formas de la misma que sean tan esencia-
les al mantenimiento de la energia y de la esponta-
neidad que su cesacion seria probablemente perju-
dicial, en Ultimo término, al bienestar social. Los
comerciantes o productores, que se encuentran con
que un competidor esta ofreciendo mercancias a un
precio inferior al que puede proporcionarles un
buen provecho, se resienten de esta intrusiéon y se
quejan de haber sido perjudicados, aun cuando pue-
da ser cierto que los que compran las mercancias
mas baratas estén mas necesitados que ellos y que
la energia y sagacidad de su rival es una ganancia
social. En muchos casos, la «reglamentacion de la
competencia> es un término engafioso, que encubre

‘la Tormacién de una clase privilegiada de producto-

res, quienes a menudo utilizan sus fuerzas combina-
das para frustrar los esfuerzos de un hombre ca-
pacitado para levantarse de una clase inferior a la
de ellos. Con el pretexto de reprimir la competencia
antisocial, le privan de la libertad de formarse una
nueva posicién, en la cual los servicios prestados por
él a los consumidores del articulo de que se trate
serian mayores que los dafios que pueda causar al
grupo relativamente pequefio que se opone a sus
esfuerzos.

Si la competencia se contrapone a la cooperaciéon
enérgica en un trabajo desinteresado encaminado
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al bien publico, entonces aun las mejores formas de
competencia son relativamente malas, y sus formas
mas maliciosas y egoistas son odiosas. En un munfio
en que iodos los hombres fuesen perfectamente vir-
tuosos. la competencia estaria fuera de lugar, pero
también lo estarian la propiedad privada y toda
clase de derechos privados. Los hombres solo pen-
sarian en sus deberes, y nadie desearia tener una
participacion mayor que sus vecinos en las comodi-
dades vy en los lujos de la vida. Los grandes pIrO(!uc-
tores podrian facilmente soportar .alguna pérdida,
de modo que desearian que sus vecinos menos aff)'x'-
tunados pudiesen producir mas para poder tamblgn
consumir mas. Felices con este pensamiento, trab’a-
jarian por el bienestar general con toda la energia,
la inventiva y la iniciativa de que fuesen capaces,
v la humanidad saldria siempre victoriosa de todas
sus contiendas con la Naturaleza. Esa seria la me-
jor «<Edad de Oro» que los poetas y los pensac.lores
podrizn imaginar, pero siguiendo el curso racional
de las cosas, seria una locura ignorar las imperfec-
ciones de que adolece la naturaleza humana.

La historia general, y especialmente la de los
acontecimientos sociales, demuestra que los hom-
bres son rara vez capaces de abrigar durante' mucho
tiempo puros ideales de altruismo y que so}o sur-
gen excepciones a esta regla cuando' el 1ns611?o- fer-
vor de un pequefio grupo de entusiastas ‘rehglosos
hace que éstos pospongan los bienes materiales a la
fe en otra existencia superior. .

Indudablemente los hombres, aun en la actgah-
dad, son capaces de prestar mas servicios desmt.e-
resados de los que generalmente prestan, y el fin
supremo del economista es descfubir en qué forma
puede ser desarrollado mas rapidamente est-e valor
social latente y como puede hacérsele producir. Pero
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no se debe desacreditar la competencia de una ma-
nera general; es preciso mantenerse en actitud neu-
tral frente a cualquiera manifestacion particular de
la misma, hasta que se adquiera la seguridad de que,
teniendo en cuenta la naturaleza humana, la restric-
cion de la competencia no seria mas antisocial en
sus efectos que la misma competencia.

Podemos, pues, concluir de lo anterior gue el tér-
mino «competencia» no es muy adecuado para des-
cubrir las caracteristicas especiales de la vida in-
dustrial de la edad moderna. Necesitamos una ex-
presion que no implique cualidades morales, malas
o buenas, sino que indique el hecho indiscutido de
que el comercio y la industria modernos se caracte-
rizan por el aumento de la confianza en la humana
naturaleza, de la previsién y de la libertad de elec-
cion deliberada. No existe término apropiado para
el objeto, pero la expresion «libertad de industria y
de empresa», o, mas brevemente, «libertad econo-
mica», parece acertada y puede utilizarse a falta de
otra mejor. Naturalmente esta eleccion deliberada
y libre puede llevar a apartarnos en cierto modo
de la libertad individual cuando la cooperacién o la
combinacion parece ofrecer el mejor camino para
llegar al fin propuesto. No entra dentro del cuadro
de la presente obra el estudiar en qué grado las for-
mas deliberadas de asociacion pueden destruir la
libertad que presidié a su origen y en qué extensién
pueden contribuir al bienestar social ™.
5~—Breve resumen del crecimiento de la libertad
y de la ciencia econémicas—En las ediciones ante-
riores de esta obra figuraban después la introduc-
cién de dos breves bosquejos: uno relacionado con
el crecimiento de la libre empresa y, en general, de

1 Estas ocupan un lugar considerable en la obra en preparacién
sobre Industria y Comercio.
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la libertad economica, y otro referente al crecimien-
to de la ciencia de la Economia. No pretenden dichos
bosquejos ser historias sistematicas; su propdsito
es solamente sentar algunos jalones en los caminos
que han seguido la estructura y el pensamiento eco-
nomicos hasta llegar a su estado actual. Han sido
transferidos en esta edicion a los Apéndices A y B
que figuran al final de la obra, en parte debido a
que puede apreciarse mejor su alcance después de
haber trabado conocimiento con la materia objeto
de la ciencia economica, y en parte porque, en los
veinte afos transcurridos desde que fueron escri-
tos, se ha desarrollado mucho la opinién publica en
relacion con el lugar que el estudio de la ciencia
economica y social debe ocupar en una educacién li-
beral. No existe hoy ya la necesidad de insistir sobre
el hecho de que los problemas econémicos de la pre-
sente generacion derivan muchas de sus caracteris-
ticas de cambios técnicos y sociales ocurridos en fe-
cha reciente, y de que su forma y la urgencia de su
resolucion suponen la libertad econémica efectiva
de todo el pueblo.

Las relaciones que sostenian muchos de los an-
tiguos griegos y romanos con los esclavos de su
pertenencia eran cordiales y humanas. Pero aun en
el Atica el bienestar fisico y moral de la masa de
los habitantes, no era aceptado como el objetivo
principal del ciudadano. Los ideales de la vida eran
elevados, pero se referian solamente a unos pocos,
y la doctrina de la riqueza, tan llena de complica-
ciones en la época moderna, podria haber sido tra-
zada entonces en un solo plan, tal como podria con-
cebirse hoy si casi todo el trabajo manual fuera
reemplazado por maquinas automaticas que requi-
rieran solamente una cantidad determinada de va-
por y de materiales y no tuvieran nada que ver con
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a vida de los ciudadanos. Muchos de los hechos
. econdmicos modernos podrian en verdad haber sido
 anticipados en las poblaciones de la Edad Media,
_en la cual se combiné por primera vez el espiritu
nteligente de empresa con una industria naciente,
pero no se les dej6 seguir su curso en paz, y el mun-
do tuvo que esperar, para presenciar el amanecer
e la nueva era econémica moderna, a que toda una
_aci(')n estuviese preparada para la prueba de la
bertad econémica.

Inglaterra, especialmente, se habia ido preparan-
0 gradualmente para esta tarea, pero hacia el final
: el siglo xvi, los cambios, que habian sido hasta
er'll('mces lentos y graduales, se hicieron de pronto
rapidos y violentos. Las invenciones mecanicas, la
concentracion de las industrias, y un sistema de ma-
{mfactura en gran escala para surtir mercados le-
Janos, vinieron a romper con las viejas tradiciones
de la industria y a dejar a cada cual el cuidado de
negociar como mejor pudiera, al propio tiempo que
estimulaban el aumento de una poblacién para la
cual no se habia preparado nada mas que un sitio
e las fabricas y talleres. De ese modo se dejo a la
.hbre competencia, o mejor dicho, a la libertad de
industria y de empresa, seguir libremente su carrera,
como un monstruo desencadenado. El abuso que co-
merciantes habiles pero incultos hicieron de su nue-
- vo poder produjo males en ambos lados; hizo a las
madres inaplas para sus deberes, postro a los nifios
por el excesivo trabajo 'y la enfermedad, Yy, en mu-
chos lugares, degradé la raza. Al mismo tiempo, la
indiferencia benevolente de la ley contribuyé mas
todavia a rebajar la energia moral y fisica de los in-
gleses que la indiferencia egoista de la disciplina de
los industriales, pues al privar al pueblo de las cua-
lidades que lo habrian hecho apto para el nuevo
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orden de cosas, aumentaba el mal y disminuia el
bien causado por el advenimiento de la libertad de
empresa.

Y, sin embargo, la época en la cual ésta hizo su
aparicion con extraordinaria brusquedad fué aque-
lla misma en que los economistas estuvieron mas
prodigos en elogios hacia ella. Esto se debié princi-
palmente a que vieron claramente lo que los que per-
tenecemos a esta generacion hemos olvidado en gran
parte, es decir, la crueldad del yugo de la costumbre
y del rigido orden de cosas que la libertad de empre-
sa habia venido a remplazar, y también a que la
tendencia general de los ingleses en aquella época
era la de afirmar que la libertad en todos los asun-
tos, politicos y sociales, merecia todos los sacrificios,
menos el de la pérdida de la seguridad. Pero ocu-
rria también que las fuerzas productivas que la li-
bertad de empresa le daba a la nacidon eran el unico
medio con que podia ésta ofrecer una resistencia
eficiente a Napoledn. Por eso los economistas consi-
deraron la libertad de empresa, no como un bien
innegable, sino como un mal menor que el orden de
cosas existente en aquel tiempo.

Adhiriéndose a los principios que habian sido
sentados por los comerciantes medievales y conti-
nuados por los filésofos franceses e ingleses de la
segunda mitad del siglo xvi, Ricardo y sus d%sci—
pulos expusieron una teoria de la accién de la libre
empresa (o, como ellos la llamaban, de la libre com-
petencia), que contenia muchas verdades, las cua-
les probablemente seran consideradas como suma-
nmente importantes mientras el mundo exista. Su
trabajo fué admirablemente completo, teniendo en
cuenta los estrechos limites en que se encerraba.
Pero la mejor parte de él es la que se refiere a los
problemas relacionados con los arrendamientos y
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con el valor de los cereales—problemas de cuya so-
lucién parecia entonces depender el destino de In-
glaterra, pero muchos de los cuales, en la forma es-
pecial en que fueron tratados por Ricardo, sélo tie-
nen escasa relacion con el actual estado de cosas.
Una buena parte del resto de su obra fué empe-
- queiiecida por el hecho de tratar de una manera de-
masiado exclusiva la situacién especial de Inglate-
rra en aquella época, y esa estrechez de miras ha
provocado una reaccién. Hoy, que una mayor ex-
periencia y una mayor abundancia de recursos ma-
teriales nos han permitido sujetar la libre empresa
a ciertas reglas, disminuir su facultad de causar
daiio y aumentar su poder de hacer bien, va crecien-
- do entre muchos economistas una especie de despe-
cho contra ella. Algunos hasta se inclinan a exage-
rar sus males y le atribuyen la ignorancia y el su-
frimientc que son resultado, ya sea de la tirania y
de la opresién de los tiempos pasados, ya de un fal-
so concepto o de una mala aplicacién de la libertad
economica.

Colocado entre esos dos extremos se encuentra
un numerose grupo de economistas que, trabajando
en lineas paralelas en muchos paises distintos, apor-
tan a sus estudios un deseo inequivoco de llegar a
la verdad, y una buena disposicién para llevar a
- cabo la ardua y pesada labor por medio de la cual
unicamente pueden obtenerse resultados cientificos
de algun valor. Variaciones de opinién, de carac-
ter, de ilustracién y de oportunidades hacen que
cada uno trabaje en distinta forma y dedique su
atencion a distintas partes del problema. Todos, en
mayor o menor grado, han de recoger y disponer
hechos y estadisticas referentes a épocas pasadas y
modernas y todos han de ocuparse mas o menos de
~analizar esos hechos y tomarlos como base para sus

3. — PRINCIPIOS DE ECONOMIA, 1.
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en dinero de los moviles de la vida comercial ha he-
cho que la Economia haya adelantado a todas las
demés ramas de la ciencia social, si bien, natural-
mente, la Economia no puede compararse con las
ciencias fisicas exactas, porque tiene que habérselas
con las fuerzas siempre variables y sutiles de la na-
furaleza humana *.

La ventaja que la Economia tiene sobre otras ra-
mas de la ciencia social parece, pues, derivarse del
hecho de que su campo especial de trabajo propor-
ciona mas amplias oportunidades para los métodos
exactos que cualquiera otra rama. Se ocupa prin-
cipalmente de aquellos deseos, aspiraciones y afec-
tos de la naturaleza humana, cuyas manifestaciones
exteriores constituyen incentivos de accién tales que
la fuerza o cantidad de los mismos puede ser esti-
mada v medida con bastante exactitud, y que, por
consiguiente, son en cierto modo susceptibles de ser
tratados por medios cientificos. Se presenta una
oportunidad para el empleo de los métodos y expe-
rimentos cientificos desde que la fuerza de los mo-
viles de una persona—y los mismos moviles—pue-
den ser medidos aproximadamente por la cantidad
de dinero que dara para asegurarse una satisfac-
cién deseada, o también por la suma que se requie-
ra para inducirla a sufrir cierta fatiga.

Es esencial observar que el economista no pre-
tende medir afectos de la mente en si o directamen-
te, sino sblo indirectamente, por medio de su
efecto. Nadie puede medir exactamente propios es-
tados mentales en distintas épocas ni medirlos unos
con otros, y nadie puede medir los estados mentales
de otra persona a no ser indirectamente y por con-
jeturas, valiéndose de sus efectos. Naturalmente va-

1 En el Apéndice C, 1, 2, se encontrarin detalles acerca de la rela-
¢ién de la Economia con el conjunto de las ciencias sociales,
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rios afectos pertenecen a la naturaleza mas elevada
del hombre y otros a la inferior y son, por consiguien-
te, de distinta indole. Pero, aun limitando nuesira
atencion a los meros placeres fisicos y a las penas de
la misma indole, encontramos que solo pueden ser
comparados indirectamente por medio de sus efec-
tos, y, en realidad, aun esta comparacion es necesa-
riamente conjetural en cierto modo, a no ser que
ocurran a la misma persona y al mismo tiempo.

Asi, por ejemplo, los placeres que dos personas
derivan de fumar no pueden ser directamente com-
parados, ni tampoco pueden serlo los que la misma
persona deriva de fumar en diferentes épocas. Pero
si encontramos que un hombre duda entre gastar
unos peniques en un cigarro, o en una taza de té,
o en volver a casa en coche en lugar de hacerlo a
pie, podemos seguir un razonamiento natural y de-
cir que espera sacar de esos peniques iguales pla-
ceres.

Si, pues, deseamos comparar satisfacciones fi-
sicas, debemos hacerlo, no directamente, sino indi-
rectamente, por medio de los incentivos que propor-
cionan para obrar. Si los deseos de conseguir uno
u otro de dos placeres inducen a personas que se en-
cuentran en circunstancias similares a hacer una
hora de trabajo extraordinario, o inducen a hom-
bres que ocupan la misma posicidn social y tienen
los mismos medios de vida a pagar un chelin, por
uno u otro, podemos decir que esos placeres son
iguales para nuestros propositos, porque los deseos
de conseguir uno u otro son incentivos para obrar de
igual fuerza para personas de condiciones similares.

Asi, pues, al medir un estado mental, como los
hombres lo hacen en la vida usual por su fuerza mo-
triz o el incentivo que proporciona para obrar, no
surge ninguna nueva dificultad por el hecho de per-
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tenecer algunos de los moviles que tenemos que to-
mar en cuenta, a la naturaleza superior del hombre,
y otros a su naturaleza inferior.

) Supongamos que la persona, a la que vim?s du-
dar enire varias pequefas satisfacciones propias, se
encuentra después de un rato en su camino con un
pobre invalido y se pone a reflexionar acerca de si
escogera una satisfaccion para si mismo 0 har?’l un
acto de caridad y gozara con la satisfaccion ajena.
A medida que sus deseos van de uno a otro objeto,
se efectiia un cambio en la calidad de sus estados
mentales, y el fildsofo se ve obligado a estudiar la
naturaleza de este cambio.

Pero el economista estudia los estados mentales
en sus manifestaciones mas bien que en si mismos,
v si encuentra que proporcionan incentivos para
obrar igualmente equiparados, los consider'fl prima
facie como iguales para su proposito. El sigue, en
verdad, de manera mas paciente y detenida, los he-
chos diarios de cada uno en la vida usual. No trata
de pesar el valor real de los afectos mas elevados fle
nuestra naturaleza en contraposicion a los inferio-
res, no pone en un lado de la balanza el amor a la
virtud v en el otro el deseo de un alimento agrada-
ble. Aprecia los incentivos de accion por sus efectos
del mismo modo que lo hace el vulgo en la vida nor-
mal. Sigue el curso de la conversacion usual, difi-
riendo tan solo de él en que foma mas precauciones
para aclarar los limites de su saber a medida. que
va avanzando. Llega a sus conclusiones provisiona-
les por medio de la observacion de los hombres en
general bajo condiciones determinadas sin intentar
medir las caracteristicas mentales y espirituales de
los individuos. Sin embargo, no ignora el lado men-
tal y espiritual de la vida; al contrario, aun para
los fines mas especiales de los estudios econdmicos,
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es imporlante saber si los deseos que prevalecen son
de tal indole que puedan ayudar a formar un carac-
ter enérgico y honrado. Y en los fines mas generales
de estos estudios, cuando se les aplica a problemas
practicos, el economista, como cualquiera otro hom-
bre de ciencia, debe ocuparse de los propdsitos fi-
nales del hombre y tomar en cuenta las diferencias
de valor real que existen entre satisfacciones que
son incentivos igualmente poderosos para obrar y
que tienen, por consiguienie, medidas econdémicas
iguales. El estudio de estas medidas no es mas que
el punto de partida de la Economia, pero lo es sin
género de duda .

2—Limitaciones de la medida en dinero de los
moviles econémicos.—Existen otras varias limitacio-
nes de la medida en dinero de los moviles econ6mi-

1 Las objeciones presentadas por algunos filésofos al hecho de que
se hable de dos placeres como iguales, en todas circunstancias, parecen
referirse tinicamente a empleos de la frase distintos de los que interesan
al economista. Sin embargo ha ocurrido desgraciadamente que los usos
babituales de los términos econdmicos han sugerido a veces la ereencia
de que los economistas se adhieren al sistema filoséfico del hedonismo o
del utilitarismo. En efecto, si biem han dado por sentado generalmente
que los mayores placeres son los que resultan del cumplimiento del de-
ber, han hablado de e¢placeres» y de «penas» como mdéviles de toda accién
y se han expuesto de ese modo a las censuras de aquellos filésofos para
quienes es una cuestiéon de principio insistir en que el deseo de cumplir
con el propio deber es una cosa distinta del deseo del placer que puede
esperarse obtener de él (si es que se piensa en ello), aunque quiza pueda
ser descrito correctamente como un deseo de satisfaccién propia o «la
satisfaccidon del yo permanente». (Véase, por ejemplo, T. H. Green, Pro-
legomena to Ethics, pags. 165-166.)

Es claro que no corresponde a los economistas tomar parte en una
controversia ética, y puesto que estd generalmente reconocido que todos
los incentivos de accion, en cuanto son deseos conscientes, pueden pro-
piamente ser designados como deseos de satisfacciones», quiz4 pueda ser
conveniente usar esa expresién en lugar de «deseos de placeresy, cuando
Hegue la ocasién de referirse a los fines de todos los deseos, ya proven-
gan de la naturaleza superior del hombre, ya de la inferior. La antitesis
sencilla de satisfaccién es «disgusto»; pero quizi sera preferible emplear
en su lugar la palabra ¢detrimentos.

Puede observarse, no obstante, que algunos discipulos de Bentham
(aunque quizd no €1 mismo) hicieron servir estas palabras «placer» y
«penas como un puente para pasar el hedonismo individualista a un credo
ético completo, sin reconocer la necesidad de la introduccién de una pre-
misa mayor independiente, y, sin embargo, la necesidad de esa premisa
parece ser absoluta, aunque las opiniones difieran en cuanto a su forma,
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cos. La primera deriva de la necesidad de tener en
cuenta las variaciones en la cantidad de placer, u
otra satisfaccién, que proporciona la misma suma de
dinero a diferentes personas y en circunstancias
distintas.

Un chelin puede medir un placer mayor (u otra
satisfaccién) en una época que en otra aun para la
misma persona, porque tenga mayor abundancia de
dinero, porque su sensibilidad puede variar *. Y per-
sonas cuyos antecedentes son similares, y que son
exteriormente semejantes la una a la otra, son a
menudo afectadas de modo muy distinto por acon-
tecimientos similares. Cuando, por ejemplo, un gru-
po de niflos de las escuelas de la ciudad sale a ha-
cer una excursion al campo, es probable que no ha-
bra dos que retiren de ella un placer que sea exac-
tamente de la misma indole o ignal en intensidad.
La misma operacién quirtirgica causa una cantidad
diferente de dolor a distintas personas. De dos pa-
dres que son, al parecer, igualmente amantes, uno
sufrira mucho mas que el otro con la pérdida de un
hijo querido. Algunas personas que no son muy sen-
sitivas por lo general son, sin embargo, especialmen-
te susceptibles de sentir ciertos placeres y penas, v,
por otra parte, las diferencias de caracter y de edu-
cacion hacen que la capacidad de un hombre para
el placer o para la pena sea mas grande que la de
otro.

Por consiguiente seria aventurado afirmar que
dos hombres que tengan la misma renta derivaran

pues algunos la considerarin como un imperativo categérico, otros como
una simple creencia de que, cualguiera que sea el origen de nuestros ins-
tintos morales, sus indicaciones, confirmadas por la experiencia de la
humanidad, nos dicen de que la verdadera felicidad no puede alcanzarse
sin el respeto de si mismo y que éste sélo se tiene si se trata de vivir
de manera a promover el progreso de la raza humana.

1 Véase Mathematical Psychics, de Edgeworth.
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igual beneficio de su empleo, y que sufririan del
mismo modo por una disminucién igual de la mis-
ma. Cuando dos personas que tienen cada cual una
renta de 300 libras esterlinas al afio pagan un im-
puesto de una libra, cada una de ellas se privara, al
dar esa libra, de un valor igual del placer (u otra
satisfaccion) de que puede mas facilmente dispen-
sarse, pero las intensidades de la satisfaccion de que
uno y otro se privan puede no ser exactamente igual.

No obstante, si tomamos términos medios bas-
tante amplios para que las particularidades de los
individuos queden contrabalanceadas unas con otras,
el dinero que personas de igual fortuna den para
obtener un beneficio o evitar un daifio, sera una bue-
na medida de ese beneficio o de ese dafio. Si toma-
mos un millar de personas que viven en Sheffield
y otras tantas en Leeds, que tengan cada una un in-
greso anual de 100 libras esterlinas, y suponemos
que se les cobre a todas un impuesto de una libra,
podemos tener la seguridad de que la pérdida de
satisfacciones o el dafio que el impuesto cause en
Sheffield sera de una importancia casi igual que la
que causara en Leeds; y cualquier circunstancia que
viniera 4 aumentar todos los ingresos en una libra
proporcionaria placeres o beneficios equivalentes en
las dos ciudades. Esta probabilidad se hace mayor
todavia si todas las personas mencionadas son hom-
bres adultos que se dedican a la misma profesiéon
0 negocio y son, por consiguiente, similares en sen-
sibilidad y caracter, en gusto y en educacion, segin
es de presumirse. Y la probabilidad no queda dis-
minuida en mucho si tomamos la familia como uni-
dad y comparamos la pérdida de placer que resulta
de disminuir en una libra los ingresos de cada una
de las mil familias que cuenten con haberes anuales
de 100 libras esterlinas en las dos ciudades.
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En segundo lugar, debemos tener en cuenta el
.hecho de que se necesitara un incentivo mayor para
inducir a un pobre a pagar un precio determinado
por una cosa, que para inducir a un rico a hacer lo
mismo. Un chelin es la medida de menos placer, o
satisfaccion de cualquier clase, para un rico que
para un pobre. Un rico que vacila en gastar un che-
lin en un solo cigarro esta pensando en su mente
un placer mas pequefio que un pobre que vacila en
gastar un chelin en pna cantidad de tabaco que le
durara un mes. El dependiente que gana 100 libras
al afio se ira a pie a la oficina bajo una Huvia mas
recia que el que gana 300, pues el coste de un tra-
y.e(.:to en franvia o en taxi es la medida de un bene-
ficio mayor para el pobre que para el rico. Si el po-
bre gasta el dinero, sufrira mas la falta de éste que
el rico. El beneficio medido por el coste es mayor
en la mente del pobre que en la del rico.

Pero esta fuente de error es disminuida cuando
podemos considerar las acciones vy los moéviles de
grandes grupos de personas. Si sabemos, por ejem-
plo, que la quiebra de un Banco ha arrebatado
200.000 libras esterlinas a los habitantes de Leeds
y 1(?0.000 a los de Sheffield, podemos asumir con
Justicia que el dafio causado en Leeds ha sido unas
dos veces mayor que el causado en Sheffield, a no
ser que tengamos razones especiales para creer que
los accionistas del Banco residentes en una de las
dos ciudades eran mas ricos que los residentes en la
otr_a, 0 que la pérdida de empleo causada por la
quiebra recayé en proporciones ‘desiguales sobre las
clases trabajadoras de las dos ciudades.

La mayoria de los hechos con que esta relacio-
nada la Economia afectan en proporciones casi igua-
les a todas las distintas clases de la sociedad; de
modo que si las medidas en dinero de los beneficios

causados por dos hechos son iguales, es racional y
adaptado al uso el considerar que las cantidades de
beneficios son equivalentes en ambos casos. Y ade-
mas, como lo probable es que dos grandes grupos
de personas tomados al azar en dos lugares cuales-
quiera del mundo occidental, dediquen las mismas
cantidades de dinero a los usos mas elevados de la
vida, existe hasta alguna probabilidad prima facie
de que iguales aumentos en sus recursos materia-
les produciran iguales aumentos en las comodidades
de la vida y en el progreso de la raza humana.

3.—El hdbito mismo estd basado en gran parte en
la eleccion deliberada.—Pasemos ahora a otro pun-
to. Cuando hablamos de la medida del deseo por
medio de la accién para la cual constituye incentivo,
no debe suponerse que asumimos que toda accion
sea deliberada y sea el resultado del calculo. En este
aspecto, como en todos los demas, la Economia con-
sidera al hombre tal como es en la vida usual, y en
ésta no se pesan por anticipado los resultados de
toda accion, ya proceda el impulso hacia ella de la
naturaleza superior, ya de la naturaleza inferior,
del hombre *.

1 Este es el caso especialmente de ese grupo de satisfacciones que
se denominan generalmente «los placeres de la competencia», los cuales
comprenden no solamente la leve emulacién de los juegos y pasatiempos,
de la caza y de las carreras, sino las luchas mas serias de la vida profe-
sional y mexcantil, y ocuparian gran parte de nuestra atencién cuando es-
tudiemos las causas que rigen los salarios y los beneficios y las formas
de organizacién industrial.

Algunas personas son de temperamento indeciso y no podrifan dar
cuenta ni aun a si mismos de los moéviles de sus acciones; pero, si un
hombre es decidido y reflexivo, hasta sus impulsos son el producto de
las costumbres que ha adoptado mas o menos deliberadamente, y, ya
sean estos impulsos una expresion de su naturaleza superior o no, ya
procedan de los mandatos de su conciencia, de la presién de las relacio-
nes sociales o de sus necesidades fisicas, él les otorga una relativa pre-
- ferencia sin necesidad de reflexién, porque en ocasiones anteriores ha
decidido deliberadamente concederles esa preferencia. El hecho de ejecu-
tar una accién mas bien que otra, aunque no sea el resultado de un cilcu-
lo del momento, es el producto de determinaciones m#is o menos delibe-
radas tomadas por él anteriormente en casos algo similares.
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Ahora bien, el lado de la vida con el cual la Eco-
nomia tiene que ver especialmente, es aguel en el
cual la conducta del hombre es mas deliberada, y en
el cual éste considera mas a menudo las ventajas
e inconvenientes de cualquier accion especial antes
de acometerla. Y mas particularmente es aquel lado
de la vida del hombre en el cual, cuando éste obra
segun el habito y la costumbre y procede por el mo-
mento sin calculo, estos habitos y costumbres han
surgido casi, con toda seguridad, de un examen
detenido y cuidadoso de las ventajas e incon-
venientes de distintas normas de conducta. No se
habra establecido por regla general un balance de
ganancias y pérdidas, pero los hombres, al regresar
a casa después del trabajo, o en sus Teuniones so-
ciales, se habran dicho el uno al otro que «no tenia
cuenta hacer estos, que «seria mejor hacer esto otros.
Lo que hace que una linea de conducta se considere
mejor gue otra, no es necesariamente una ventaja
egoista, ni un provecho material; a menudo se ha-
bra argumentado que «este o aquel proyecto aho-
rraba algin trabajo o dinero, pero que era injusto
para los demas o que parecia ruin o que haria sen-
tirse ruin al que lo llevara a cabos.

Es cierto que cuando un habito o una costumbre,
que se ha formado con arreglo a un conjunto de cir-
cunstancias, ejerce su influjo en otras condiciones,
no existe relacion exacta entre el esfuerzo y el fin
que éste logra. En paises atrasados existen todavia
muchos usos y costumbres similares a los que obli-
gaban a los cautivos a construir su propia carcel;
éstos son muy sugestivos para el historiador y deben
ser tenidos en cuenta por el legislador, pero en asun-
tos de negocios y en el mundo moderno esos habi-
tos pronto desaparecen.

Asi, pues, la parte mas sistematica de la vida de
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los hombres es generalmente aquella que les propor-
ciona su subsistencia. El trabajo de todos aquellos
que se dedican a una ocupacién cualquiera pue-
de ser cuidadosamente observado; pueden hacerse
acerca de él apreciaciones generales y éstas pueden
compararse con los resultados de otras observacio-
nes; y pueden establecerse calculos numéricos en
relacién con la cantidad de dinero o potencia adqui-
sitiva general que se requiere para proporcionarles
un movil suficiente.

La renuencia a privarse de satisfacciones actua-
les, ahorrando asi para el uso futuro, se mide por
el interés que produce la riqueza acumulada que pro-
porciona incentivo suficiente para ahorrar para el
futuro. Sin embargo, esta medicién presenta algu-
nas dificultades especiales, cuyo estudio debemos
dejar para mas adelante.

4.—Los moviles econémicos no son exclusivamen-
te egoistas y pueden ser nobles—Debemos tener pre-
sente que el deseo de hacer dinero no procede ne-
cesariamente de moviles egoistas, aunque ese dinero
esté destinado para gastarlo en uno mismo. El dinero
es un medio para distintos fines, y si éstos son no-
bles, el deseo de conseguir el medio no es innoble.
El muchacho que trabaja con ahinco y ahorra cuan-
to puede para poder mas tarde entrar a la Univer-
sidad, esta ansioso de ganar dinero, pero esta ansia
no es innoble. En una palabra, el dinero es la poten-
cia adquisitiva y se busca como medio para toda
clase de fines, elevados y bajos, espirituales y ma-
teriales *. .

Asi, pues, aunque es cierto que el dinero, la po-

1 Véase el admirable ensayo de Cliffe Leslie sobre The Love of

. _Money. Se ove, en efecto, hablar de personas que buscan el dinero por
. 8f mismo sin cuidarse de lo que puede comprar, especialmente al final
_ de una larga vida dedicada a los negocios, pero en este caso, como en

. otros, se trata de un habito que se conserva aun después de que el objeto

~
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tencia adquisitiva, o el dominio de la riqueza ma-
terial, es el centro alrededor del cual gira la ciencia
econémica; esto es asi, no porque el dinero o la ri-
queza material se consideren como el propésito prin-
cipal del esfuerzo humano, ni como el principal ob-
jeto de estudio del economista, sino porque en este
mundo nuestro es el unico medio conveniente para
niedir los moviles humanos en gran escala. Si los
antiguos economistas hubieran aclarado este concep-
to, habrian evitado muchas malas interpretaciones,
y las espléndidas ensefianzas de Carlyle y de Ruskin
acerca de los rectos propositos del esfuerzo humano
no habrian sido obscurecidas por los rudos ataques
hechos a los economistas, ataques fundados en la
erronea creencia de que aquella ciencia no se ocu-
paba de mas moviles que del deseo egoista de rique-
zas y de que inculcaba una politica de sérdido
egoismo .

Asimismo, cuando se dice que el mévil de una
accion humana es proporcionado por el dinero que
se trata de ganar, no se quiere significar con esto
que la mente del que la ejecuta esté cerrada a cual-
quiera otra consideracién que no sea la de la ga-
nauncia, pues hasta las relaciones mas mercantiles
de la vida suponen honradez y buena fe, y muchas
de ellas dan por sentado, si no la generosidad, cuan-
do menos la ausencia de ruindad, y el orgullo que
siente todo hombre honrado al cumplir como es de-
bido. Por otra parte, muchos de los trabajos con
los cuales los hombres ganan su subsistencia son

que se proponia en un principio ha dejado de existir. La posesién de ri-
quezas da a esas personas un sentimiento de poder sobre sus semejantes
y les asegura una especie de respeto envidioso en el que encuentran un
gran placer aunque mezclado de amargura. .

1 En realidad puede concebirse un mundo en el cual hubiera una
ciencia econémica muy parecida a la nuestra, pero en el cual no habria
dinerc o moneda de ninguna especie. Véanse los Apéndices B, 8 y D, 2.

.
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agradables en si mismos, y es cierta la afirmacion
de los socialistas de que muchos de ellos podrian ha-
cerse todavia mas agradables. Hasta el trabajo co-
mercial, que parece a primera vista poco atrayente,
proporciona a menudo gran placer porque ofrece
amplio campo para el ejercicio de las facultades del
hombre y para sus instintos de emulacion y de po-
der, pues, asi como un caballo de carrera o un atleta
fuerza todos sus nervios para adelantar a sus com-
petidores y siente placer en ello, del propioc modo
un fabricante o un comerciante es a menudo esti-
mulado mucho mas por la esperanza de vencer a
sus rivales que por el deseo de aumentar su for-
tuna .

5.—Los economistas siempre han considerado las
ventajas que proporciona el trabajo mds que la ga-
nancia material—Siempre ha sido costumbre de los
economistas estudiar cuidadosamente las ventajas que
hacen que las gentes tengan preferencia por una ocu-
pacion, ya sean estas ventajas en forma de dinero
o no. En igualdad de circunstancias, prefieren una
ocupacion en la cual no necesiten ensuciarse las ma-
nos, que les proporcione una buena posicién social,
y asi sucesivamente, y toda vez que estas ventajas no
afectan a todos exactamente del mismo modo, pero
si a la mayoria de las personas en una forma casi si-
milar, su fuerza de atraccién puede ser calculada y
medida por los salarios en dinero a los cuales se con-
sideran equivalentes.

También el deseo de obtener la aprobacion general,
de evitar el desprecio de los que nos rodean, es un
estimulo que a menudo obra con cierta uniformidad
en toda clase de personas en un lugar determinado y
en una época dada, si bien las condiciones locales y

1 Algunas observaciones acerca del gran desarrollo de la Economia
tal como se concibe en Alemania se encontrarian en el Apéndice D, 3.
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temporales influyen en gran manera no solamente en
la intensidad del deseo de obtener la aprobacién, sino
también en la calidad de las personas cuya aproba-
cion se desea. Un hombre de carrera, por ejemplo,
o un ariesano, seran muy sensibles a la aprobacidon o
desaprobacién de los de su misma ocupacion y se
preocuparan poco del parecer de las demas perso-
nas; y existen muchos problemas econémicos cuyo
estudio seria enteramente erréneo si no se tomara el
cuidado de observar los moviles semejantes a éstos
que hemos mencionado y de calcular con bastante
exactitud la fuerza de los mismos.

Asi como puede haber un tinte de egoismo en un
deseo que parece encaminado al bien del préjimo,
del mismo modo puede haber un elemento de orgullo
personal en el deseo del hombre que anhela que su
familia prospere mientras él viva y después de su
muerte. Pero de todos modos los afectos familiares
revisten generalmente una forma tan pura de altruis-
mo que su accion podria presentar poca apariencia
de regularidad si no fuera por la uniformidad que
existe en las relaciones de familia. En realidad, su
accion es bastante regular, y los economistas han con-
tado siempre con ella, especialmente en relacién con
la distribucion de los ingresos de la familia entre sus
varios miembros, los gastos de educacion de los hi-
jos y la acumulacién de la riqueza que ha de dejar
a los suyos el jefe de la familia para después de su
muerte.

No es, pues, la falta de deseo, sino la falta de po-
sibilidad, la que impide a los economistas tomar en
cuenta la accion de moviles como éstos, y ellos ven
con agrado el hecho de que ciertos actos filantro-
picos puedan ser comsignados en estadistica y hasta
tomados por base para sentar leyes econdmicas, siem-
pre que se tomen promedios suficientemente amplios.
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Apenas existe en verdad movil alguno tan caprichoso
v tan irregular que no pueda servir de base para sen-
tar una ley con respecto al mismo con la ayuda de
una observacion detenida y paciente. Seria posible,
por ejemplo, por ejemplo, predecir con bastante
exactitud las cuotas con que una poblacién inglesa
de 100.000 habitantes de posicién mediana contribui-
rian para sostener hospitales, iglesias y misiones, Yy,
una vez sentado esto, existe una base suficiente para
discutir econémicamente acerca de la oferta y de la
demanda en relacién con los servicios de enfermeras,
misioneros y otros ministros religiosos. Sin embargo,
siempre subsistira el hecho de que la mayor parte de
aquellas acciones que son debidas a un sentimiento
de deber y de amor al préjimo, no pueden ser cla-
sificadas, ni medidas, ni reducidas a leyes inmuta-
bles, y es por este motivo—y no porqgue dichas accio-
nes no estén basadas en el interés propio—que los
principios de la Economia no pueden serles aplica-
dos.

6.—Los mdviles que impelen a la accion colectiva
son de una importancia creciente para el economis-
ta.—Los primitivos economistas ingleses quiza dedi-
caban demasiada atencién a los méviles de la accién
individual; pero es el hecho que los economistas,
como todos los que cultivan alguna ciencia social, se
ocupan principalmente de los individuos como miem-
bros del organismo social. Asi como una catedral es
algo mas que las piedras que la componen, y que una
persona es algo mas que una serie de pensamientos y
de sensaciones, del mismo modo la vida de una so-
ciedad es algo mas que la suma de las vidas de sus
miembros individuales. Es cierto que la accién del
conjunto esta formada de la de sus partes constitu-
_ yentes, y que en la mayoria de los problemas econé-
‘micos el mejor punto de partida se halla en los

— PRINCIPIOS DE ECONOMia, I.
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moviles que afectan al individuo, considerado no
como un atomo aislado, sino como miembro de algun
grupo especial, comercial o industrial, pero no es
menos cierto, como lo han consignado algunos escri-
tores alemanes, que la Economia se ocupa principal-
mente, y con interés creciente, de los mdviles relacio-
nados con la propiedad colectiva de bienes y con el
cumplimiento colectivo de importantes fines. La cre-
ciente formalidad de nuestra época, la inteligencia
cada dia mas desarrollada de las masas populares, y
el poder del telégrafo, de la prensa y de otros medios
de comunicacion vienen a ensanchar constantemente
el radio de la accién colectiva encaminada al bien
publico; y esos cambios, juntos con la difusion del
movimiento cooperativista y de otras clases de aso-
ciacion voluntaria, van en aumento debido a la in-
fluencia de varios mdviles, aparte del de la ganancia
pecuniaria; proporcionan constantemente al econo-
mista nuevas oportunidades de medir moéviles cuya
accion habia parecido hasta ahora imposible reducir
a leyes definidas.

La variedad de esos mdviles, las dificultades que se
presentan al medirlos, y la manera de vencer estas
dificultades figuran entre los temas principales que
hemos de tratar en esta obra. Casi todos los puntos
que hemos tocado en el presente capitulo habran de
ser estudiados mas detalladamente con referencia a
alguno o a algunos de los principales problemas eco-
némicos. :

7.—La Economia se ocupa principalmente de un
solo aspecto de la vida humana, pero es la vida de
un hombre real, no de un ser ficticio—Podemos
sentar, como conclusiéon provisional, que los econo-
mistas estudian las acciones de los individuos, en re-
lacion con la vida social, mas que en relacién con la
vida individual, y que, por comsiguiente, se ocupan
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muy poco de las particularidades personales de ca-
racter v de temperamento. Observan cuidadosamente
el modo de obrar de toda una categoria de personas,
a veces de toda una nacion, a veces solamente de to-
dos los que viven en determinado lugar, mas a menu-
do de los que se dedican a una misma ocupacion en
una misma época y en un mismo lugar; y, con la
ayuda de estadisticas o en otra forma, averiguan
cuanto dinero, por término medio, los miembros del
grupo especial estudiado estan dispuestos a pagar
como precio de determinada cosa que desean, o cuan-
to debe ofrecérseles para inducirles a producir cierto
esfuerzo o soportar cierta molestia. L.a medida asi
obtenida no es en verdad perfectamente exacta, pues,
si lo fuera, la Economia estaria a la par de las cien-
cias fisicas mas adelantadas y no, como ahora lo esta,
de las menos adelantadas. . :
Sin embargo, la medida es suficientemente exacta
para permitir a las personas experimentadas estable-
cer bastante bien los resultados que habran de pro-
ducir los cambios efectuados en esos moviles. Asi,
por ejemplo, pueden calcular con bastante exactitud
la suma que se necesitara para obtener un suminis-

- tro -apropiado de mano de obra de toda clase, desde

la superior hasta la inferior, para un negocio nuevo
que se trate de implantar en cualquier lugar. Cuando
visitan una fabrica de una especialidad para ellos
desconocida, pueden decir, con una diferencia de
uno a dos chelines por semana, qué salario gana un
trabajador, con solo observar la clase de ocupacion
a que se dedica y el esfuerzo que supone para sus
facultades fisicas, mentales y morales. Y pueden pre-
decir con bastante seguridad qué aumento de precio
seguira a una disminucién dada en la produccion de
un articulo determinado, y en qué forma ese aumen-
to de precio vendra a influir en la produccién.
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Partiendo de sencillas consideraciones de esta in-
dole, los economistas pasan a analizar las causas que
rigen la distribucion local de diferentes clases de
industria, los términos en que los pueblos que viven
en paises lejanos cambian sus mercancias con otros,
v asi sucesivamente; y pueden explicar y predecir la
forma en que las fluctuaciones del crédito afectaran
al comercio exterior, o la extensién en que la carga
de un impuesto dejara de pesar sobre aquellos que lo
pagan para recaer spbre el consumidor, y asi sucesi-
vamente. .

En todos estos asuntos consideran al hombre tal
como es, no como un ente econdémico abstracto, sino
eomo una criatura de carne y hueso. Tratan de un
hombre que es influenciado en gran manera por moé-
viles egoistas en su vida mercantil, pero que, si obra
a veces por vanidad.y por calculo, también siente a
menudo satisfaccion en cumplir bien su cometido en
su propio interés, o en sacrificarse por el bien de su
familia, de sus convecinos o de su patria, y aprecia
una vida virtuosa en lo que vale. Tratan del hombre
tal como es; pero, como se ocupan principalmente de
aquellos aspectos de la vida en que la accién de un
movil es tan regular que puede predecirse y que el
calculo de las fuerzas motrices puede comprobarse
por los resultados, han establecido su trabajo sobre
una base cientifica. ' ’

En primer lugar, tratan de hechos que pueden ob-
servarse y de cantidades que pueden medirse y regis-
trarse, de modo que, cuando se suscitan diferencias
de opinion con respecto a ellos, éstas pueden ser con-
frontadas con los datos consignados en registros pu-
blicos v bien establecidos, con lo cual la ciencia obtie-
ne una base sélida para su trabajo. En segundo lugar,
los problemas que se clasifican como econdémicos, por
referirse especialmente a la manera de obrar del

PRINCIPIOS DE ECONOMIiA 53

hombre bajo la influencia de méviles que pueden me-
dirse por medio de una suma de dinero, vienen a
constituir un grupo bastante homogéneo. Natural-
mente tienen muchas materias en comin, como se
desprende de la misma naturaleza del caso. Pero,
ademas, aunque esto no es tan evidente a priori, re-
sulta que en el fondo de la mayoria de ellos existe
una unidad fundamental de forma, y que, por con-
siguiente, al estudiarlos en conjunto, se obtiene la
misma ventaja que al efectuar la entrega de todas
las cartas de una calle por medio de un solo cartero
en lugar de hacer que cada una de ellas sea entrega-
da por un mensajero. En efecto, los analisis y razo-
namientos que hayan de aplicarse a cada grupo de
problemas, seran generalmente utiles para los de-
mas grupos.

Asi, pues, no es preciso recurrir a disquisiciones
escolasticas para everiguar si una consideracion de-
terminada entra en el campo de la Economia. Si el
asunto es de importancia, lo tomaremos en cuenta en
la medida de lo posible. Si es un punto acerca del
cual existen opiniones divergentes, que no pueden
“contrastarse a la luz de conocimientos exactos y bien
sentados, si es un punto acerca del cual los principios
generales del andlisis y del razonamiento econémico
no pueden tener aplicacion, no lo tomaremos en cuen-
ta en estos estudios que son puramente econémicos.
Pero obraremos en esa forma tan sélo porque el in-
tentar ocuparnos de ese punto disminuiria la seguri-
dad y la exactitud de nuestros conocimientos econd-
micos sin ningin provecho sensible, y recordando
siempre que ha de ser tomado en cuenta por nues-
tro instinto ético y nuestro sentido comin, cuando
éstos, como arbitros finales, vengan a aplicar a fines
practicos el conocimiento obtenido por medio de la
. Economia y de otras ciencias.
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